
EU TRADE EXPLORER

Evolución del mercado: Telas técnicas recubiertas (CN
59) — 2015–2025

Introducción

El capítulo 59 de la nomenclatura combinada agrupa una amplia gama de telas técnicas:

desde tejidos recubiertos con plástico o caucho hasta napas para neumáticos, mangue‐

ras, correas transportadoras y artículos textiles para usos técnicos. El presente análisis

examina la evolución del comercio extracomunitario de la UE de estos productos entre los

años 2015 y 2025, apoyándose exclusivamente en los datos de la plataforma TradeDash‐

board. Durante el período, el sector ha mostrado un crecimiento notable del valor exporta‐

do, una transformación de sus socios comerciales y una profundización de la orientación

exportadora,  al  tiempo  que  la  estructura  de  las  importaciones  se  ha  vuelto  más

concentrada. A continuación se desglosan los principales hallazgos.

1. Un superávit comercial creciente impulsado por la
especialización en productos de alto valor

Las exportaciones crecen un 41 % en valor mientras el volumen
apenas varía, reflejando un fuerte aumento de los precios unitarios

Entre 2015 y 2025, las exportaciones extra-UE de productos del capítulo 59 pasaron de

2 426 millones de euros a 3 421 millones, un incremento del 41,0 % (Trade general). En

contraste, el volumen exportado apenas aumentó un 1,1 % (de 237,6 a 240,2 miles de to‐

neladas).  El  precio  medio  de  exportación  se  encareció  un  39,4 %,  pasando  de  unos

10 212 €/t a 14 239 €/t. Este desacoplamiento entre valor y cantidad indica que la UE ha

escalado hacia segmentos de mayor valor añadido dentro de la categoría.

Las  importaciones  mostraron  un  perfil  distinto:  su  valor  subió  un  11,1 % (de  1 624  a

1 805 millones de euros), mientras que el volumen se incrementó un 17,7 % (de 260,7 a

307,0 miles de toneladas).  El  precio medio de importación cayó un 5,6 % (de 6 229 a

5 879 €/t).  Como resultado,  el  saldo  comercial  positivo  se  duplicó,  pasando de  802  a

1 616 millones de euros (+101,4 %), y la tasa de dependencia neta de importaciones (en

porcentaje del consumo aparente) se hizo más negativa, del –15,6 % al –34,9 % (Indica‐

dor de dependencia neta), confirmando el refuerzo de la posición exportadora neta de la

UE.
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Indicador 2015 2025 Variación

Exportaciones (mill. €) 2 426 3 421 +41,0 %

Volumen exportado (ton) 237 589 240 209 +1,1 %

Precio medio export. (€/t) 10 212 14 239 +39,4 %

Importaciones (mill. €) 1 624 1 805 +11,1 %

Volumen importado (ton) 260 715 306 986 +17,7 %

Precio medio import. (€/t) 6 229 5 879 –5,6 %

Saldo comercial (mill. €) 802 1 616 +101,4 %

Dependencia neta (%) –15,6 –34,9 –

La producción europea se orienta cada vez más al mercado
exterior: la propensión exportadora salta del 31 % al 57 %

En paralelo, la producción comunitaria (en valor) creció moderadamente un 8,6 % entre

2015 y 2024 (último año disponible), pasando de 4 923 a 5 349 millones de euros, según

los datos de volúmenes de producción. La propensión exportadora (exportaciones/produc‐

ción) escaló del 31,0 % en 2015 al 57,4 % en 2024 (Propensión exportadora). La intensi‐

dad comercial global (exportaciones + importaciones sobre producción) subió del 41,3 %

al 67,6 % (Intensidad comercial). Estas cifras evidencian una integración creciente de la

industria europea de textiles técnicos en las cadenas globales de valor, con un marcado

sesgo exportador.

Alemania e Italia lideran las exportaciones, pero Polonia emerge
como el país más dinámico

Dentro de la UE, las exportaciones de este capítulo están concentradas en un reducido

grupo de Estados miembros. Alemania exportó 1 182 millones de euros en 2025 (+32,9 %

respecto a 2015), Italia 519 millones (+27,9 %) y Francia 189 millones (+17,8 %) (Reparti‐

dores principales). Sin embargo, el mayor crecimiento relativo lo protagonizó Polonia, que

multiplicó por más de dos sus exportaciones, pasando de 76 a 192 millones de euros

(+152,6 %).  España,  Bélgica  y  Países  Bajos  completan  el  grupo  de  exportadores

relevantes, todos con crecimientos superiores al 15 %.
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2. Reconfiguración geopolítica de los flujos comerciales:
China como proveedor dominante y redefinición de los
mercados de destino

China consolida su posición como primer proveedor de la UE, con
un aumento del 57 % en sus ventas al bloque

China es,  con diferencia,  el  principal  suministrador  de productos del  capítulo  59.  Sus

exportaciones a la UE pasaron de 457 millones de euros en 2015 a 717 millones en 2025

(+56,8 %), alcanzando un pico de 812 millones en 2022 (Principales socios). Esta progre‐

sión ha incrementado la concentración de las importaciones: el índice Herfindahl-Hirsch‐

man (HHI) de las importaciones subió de 1 580 a 1 965 puntos (+24,4 %) (Concentración

HHI). Otros proveedores asiáticos, como Vietnam, también ganaron peso: sus envíos se

dispararon de 36 a 115 millones de euros (+217,3 %), compensando parcialmente la caída

de Corea del Sur (−32,1 %) y del Reino Unido (−37,2 %), cuyo estatus de socio cambió

tras el Brexit.

Socio (importaciones) 2015 (mill. €) 2025 (mill. €) Variación

China 457 717 +56,8 %

Reino Unido 347 218 –37,2 %

Corea del Sur 146 99 –32,1 %

Vietnam 36 115 +217,3 %

Turquía 134 134 –0,2 %

El desplome de las exportaciones a Rusia (−82 %) contrasta con la
expansión hacia Marruecos (+149 %) y Turquía (+67 %)

Por el  lado de las exportaciones,  Estados Unidos siguió siendo el  primer cliente,  con

481 millones de euros en 2025 (+50,0 %). Las ventas al Reino Unido se mantuvieron esta‐

bles (−2,3 %), pero las dirigidas a Turquía crecieron un 67,1 % (hasta 240 millones) y, muy

especialmente,  a  Marruecos,  que  se  multiplicaron  por  2,5  alcanzando  237 millones

(+149,2 %) (Principales socios). El efecto de las sanciones sobre Rusia es palmario: las

exportaciones se derrumbaron de 132 a 24 millones de euros (−81,6 %), con un retroceso

especialmente acusado a partir de 2022.

Las importaciones procedentes de Vietnam se multiplican por más
de tres, reduciendo la dependencia de Corea del Sur

El  fuerte  crecimiento  de  Vietnam  (+217 %)  ilustra  también  un  desplazamiento  de  las

cadenas de suministro en Asia. Mientras Corea del Sur redujo su participación, Vietnam

pasó de representar un 2,2 % de las importaciones extracomunitarias del capítulo en 2015
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al  6,4 % en 2025.  Esta  diversificación geográfica,  aunque todavía  modesta,  atenúa la

elevada concentración en China.

3. Concentración y volatilidad: una estructura importadora
cada vez más polarizada frente a una canasta exportadora
diversificada

El índice Herfindahl-Hirschman de las importaciones sube un 24 %,
señalando una mayor concentración en pocos proveedores

Como se ha apuntado, el HHI de las importaciones se situó en 1 965 puntos en 2025,

frente a 1 580 en 2015. Por el contrario, el HHI de las exportaciones permaneció estable y

en niveles bajos (550 puntos en 2025, −3,3 % respecto a 2015) (Concentración HHI). Esta

asimetría muestra que la UE goza de una cartera de clientes diversificada mientras que

sus  aprovisionamientos  son  cada  vez  más  dependientes  de  un  puñado  de  países,

liderados por China.

La crisis del Brexit provoca un shock de precios en las
importaciones británicas (−17 % en 2021), mientras que las
exportaciones a Serbia registran un aumento atípico de precios del
30 % en 2023

El análisis de volatilidad revela dos perturbaciones especialmente significativas (Shocks

detectados).  En  las  importaciones,  el  precio  de  los  productos  procedentes  del  Reino

Unido se desplomó un 17,4 % en 2021, coincidiendo con la entrada en vigor del nuevo

marco  comercial  pos‑Brexit;  el  valor  unitario  pasó  de  10 031 €/t  en  el  bienio  previo  a

8 283 €/t.  En  las  exportaciones,  los  precios  hacia  Serbia  experimentaron  un  salto  del

30,0 % en 2023 (de 9 036 a 11 747 €/t), sin que el volumen sufriera una contracción equi‐

valente, lo que sugiere una mejora en la calidad o en el poder de negociación de los

proveedores europeos en ese mercado.

Shock Flujo Socio Efecto sobre precio Año del shock

Brexit (ajuste comercial) Importaciones Reino Unido –17,4 % 2021

Aumento atípico Exportaciones Serbia +30,0 % 2023

La especialización exportadora se mantiene estable, con Alemania,
Italia, Portugal y Luxemburgo como los Estados miembros más
especializados

El índice de especialización relativa (RSCA) correspondiente a 2025 muestra que Luxem‐

burgo (0,83), Portugal (0,47), Italia (0,21) y Alemania (0,14) son los países con mayor

ventaja comparativa en este capítulo (Especialización más alta). La mayoría de los demás
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Estados miembros presentan índices negativos, lo que confirma la fuerte concentración

de la capacidad productiva y exportadora en un núcleo reducido de economías.

Conclusión

El comercio extracomunitario de telas técnicas del capítulo 59 entre 2015 y 2025 se carac‐

teriza por un superávit creciente, impulsado por un aumento de los precios de exportación

muy  superior  al  de  las  importaciones,  lo  que  refleja  la  especialización  de  la  UE  en

segmentos de alto valor. La orientación exportadora de la producción europea casi se ha

duplicado, consolidando a la UE como un actor central en los mercados globales de texti‐

les técnicos. Al mismo tiempo, la estructura de las importaciones se ha vuelto más con‐

centrada, con China como proveedor dominante y Vietnam emergiendo como fuente alter‐

nativa. Las perturbaciones geopolíticas —Brexit, sanciones a Rusia— han dejado huellas

claras en precios y flujos, mientras que la canasta exportadora ha demostrado una nota‐

ble estabilidad y diversificación. La industria europea mantiene así un perfil competitivo

sólido,  aunque  la  elevada  concentración  importadora  aconseja  vigilar  los  riesgos  de

dependencia en un contexto de tensiones comerciales.

Generado el 2026-07-24 a partir de datos de tradedashboard.eu

Informe generado por una máquina: acelera el análisis humano, aun a riesgo de inducirlo

a veces a error. Nunca puede reemplazarlo por completo.

Si necesita asesoramiento sobre la política comercial europea, o representación de sus

intereses en Bruselas, no dude en contactarme en  support@tradedashboard.eu. Encon‐

trará mi CV en esta dirección.
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