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Rozwdj rynku: Cukier i wyroby cukiernicze (CN 17) —
2015-2025

Wprowadzenie

W latach 2015-2025 unijny handel zagraniczny cukrem i wyrobami cukierniczymi (dziat
CN 17) przeszedt wyrazna transformacje — od stabilnego importu surowca do dynamiczne-
go wzrostu eksportu wysoko przetworzonych stodyczy. UE umocnita swojg pozycje jako
eksporter netto, zwiekszajac nadwyzke handlowg z 0,90 mld EUR do 2,76 mld EUR. Za tg
zmiang kryja sie gtebokie przeobrazenia struktury towarowej, geografii partneréw oraz
rosngca presja cenowa.

1. Od surowca do stodyczy - strukturalna przemiana handlu

Import koncentruje sie na cukrze surowym, eksport na wyrobach
cukierniczych

Unijny import zdominowany jest ilosciowo przez cukier surowy (kod 1701). W 2025 r. sta-
nowit on 54% wolumenu przywozu, podczas gdy wyroby cukiernicze (1704) odpowiadaty
jedynie za 6%. Odwrotnie po stronie eksportu — wyroby cukiernicze to 55% wartosci sprze-
dazy, a ich udziat rost z 47% w 2015 r. Dzieki temu UE realizuje model ,importuj tanio,
eksportuj drogo”.

Segment (kod Wartosc Wartosc Cena jednostkowa Cena jednostkowa
CN) eksportu 2015 eksportu 2025 2015 (EUR) 2025 (EURN)
(min EUR) (min EUR)
1701 —cukier 799 1020,4 4283 548,9
surowy
1702 = 522,5 1081,3 920,8 1316,9
pozostate cukry
1704 —wyroby 4 4474 27751 33104 5 005,5
cukiernicze
1703 —melasy 27,7 55,8 139,6 142,9

Zrédto: Poréwnanie segmentéw produktowych

Silny wzrost cen jednostkowych zwieksza wartos¢ handlu

Wszystkie gtébwne kategorie odnotowaty wzrost cen. Najmocniej podrozaty wyroby cukier-
nicze w eksporcie — $rednia cena wzrosta z 3 310 do 5 006 EUR/t (+51%). Importowany
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cukier surowy podrozat z 416 do 556 EUR/t. W rezultacie warto$¢ catego eksportu wzrosta
0 69%, mimo ze wolumen zwiekszyt sie jedynie o0 9%.

2. Nowi dostawcy, nhowe rynki — geograficzne przetasowania

Import: od tradycyjnych zrédet ku nowym potegom

W imporcie nastgpito radykalne przesuniecie dostawcow. Kuba, Mauritius i Indie utracity
znaczenie, a ich miejsce zajety Brazylia i Ukraina.

Partner (import) 2015 (min EUR) 2025 (min EUR) Zmiana %
Brazylia 80,4 335,8 +317,6%
Ukraina 27,8 191,0 +587,4%
Wielka Brytania 465,2 319,5 -31,3%
Mauritius 143,0 72,9 -49,1%
Indie 48,5 21,7 —55,3%
Kuba 104,6 0,075 —99,9%
Rosja 23,3 5,6 —75,8%

Zréadto: Najwieksi partnerzy handlowi

Eksport: roshgca dywersyfikacja przy stabilnych gtéwnych
odbiorcach

Struktura eksportu jest znacznie bardziej stabilna. Stany Zjednoczone, lzrael, Szwajcaria i
Norwegia notujg dwucyfrowe wzrosty, a koncentracja eksportu (HHI) spadta z 1182 do 840
punktéw, co Swiadczy o zdobywaniu szerszej bazy odbiorcow.

Partner (eksport) 2015 (min EUR) 2025 (min EUR) Zmiana %
Wielka Brytania 882,3 1119,2 +26,8%
Stany Zjednoczone 270,1 642,6 +137,9%
Izrael 110,6 2315 +109,4%
Szwajcaria 173,3 249,2 +43,8%
Norwegia 145,9 229,2 +57,1%
Egipt 68,7 47,0 -31,6%

Zréadito: Najwieksi partnerzy handlowi (eksport)

Wysoka zmienno$¢€ i szoki cenowe

Niektére kierunki cechuje nadzwyczajna niestabilnos¢. Wspotczynnik zmiennosci wolume-
nu importu z Ukrainy wyniost 0,91, a z Indii 0,78. Po stronie eksportu najwieksze szoki
cenowe dotknety m.in. Indie (skok ceny o 38% w 2022 r.), Sri Lanke (+321% w 2019 r.)
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oraz Libie (+562% w 2019 r.). Detekcja szokéw wskazuje, ze handel tymi towarami jest
podatny na nagte zaktdcenia podazowe i logistyczne.

Zréadto: Wskazniki zmiennosci oraz Wykryte szoki

3. Samowystarczalnos$¢ i specjalizacja - fundamenty unijnej
przewagi

Roshaca nadwyzka i ujemna zaleznos$¢ od importu netto

W analizowanym okresie unijna nadwyzka handlowa wzrosta z 903 min EUR do 2,76 mid
EUR (+205%). Wskaznik zaleznosci od importu netto obnizyt sie z —2,8% do —9,6%, co
oznacza, ze UE jest coraz wiekszym eksporterem netto w relacji do krajowej konsumpciji.
Udziat eksportu w produkcji (sktonnosc¢ eksportowa) wzrost z 13,2% do 17,8%.

Wskaznik 2015 2024
Saldo handlowe (mld EUR) 0,90 2,76
Zalezno$¢ od importu netto (%) -2,8 -9,6
Sktonnos¢ eksportowa (%) 13,2 17,8
Intensywnos¢ handlu (%) 12,3 24,7

Zrédto: Zaleznosé od importu netto oraz Sktonnosé eksportowa

Stabilna produkcja przy rosnacej wartosci

Produkcja cukru i wyrobow cukierniczych w UE utrzymywata sie w przedziale 25,4-29,8
min ton (2015-2024), lecz jej warto$¢ wzrosta z 17,3 mld EUR do 26,9 mid EUR (+21,5%)
dzieki wyzszym cenom zbytu. To odzwierciedla przejsScie na drozsze, bardziej
przetworzone produkty.

Specjalizacja regionalna

W 2025 r. najbardziej wyspecjalizowanymi eksporterami w dziale 17 byty Litwa (RSCA
0,37), Francja (0,34), Buigaria (0,29), Belgia (0,13) i Dania (0,10). Z kolei Malta, Cypr i
Luksemburg praktycznie nie uczestniczg w tym handlu. Specjalizacja wzmacnia efektyw-
nos¢ i pozwala krajom takim jak Litwa czy Francja osiaga¢ wyrazng przewage kompara-

tywna.

Zrédto: Specjalizacja paristw czionkowskich
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Whnioski

W dekadzie 2015-2025 handel UE cukrem i wyrobami cukierniczymi ugruntowat model
eksportera wysoko przetworzonych stodyczy przy rosngcym imporcie tanszego surowca.
Nadwyzka handlowa potroita sie, a struktura geograficzna ulegta gtebokim zmianom —
trwale znikneli tradycyjni dostawcy (Kuba, Mauritius), a pojawili sie nowi gracze (Brazylia,
Ukraina). Mimo ogodlnej stabilnosci sektor pozostaje narazony na gwattowne szoki cenowe
i logistyczne, szczegblnie na rynkach wschodzacych. Silna baza produkcyjna oraz wysoka
specjalizacja wybranych panstw cztonkowskich dajg jednak solidne podstawy do dalszego
umacniania pozycji UE jako globalnego lidera w tej branzy.

Wygenerowano 2026-07-24 na podstawie danych z tradedashboard.eu

Raport wygenerowany maszynowo: przyspiesza analize cztowieka, cho¢ czasami moze jg
wprowadzi¢ w btgd. Nigdy nie moze jej w petni zastgpic.

Jesli potrzebujesz porady dotyczacej europejskiej polityki handlowej lub reprezentacii
Twoich interesow w Brukseli, nie wahaj sie skontaktowaC ze mng pod adresem sup-
port@tradedashboard.eu. Znajdziesz moje CV pod tym adresem.
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